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US$ millones - estimaciones de Business for Home

No con tu opinién 38

FUENTE

Business for Home

Medio de referencia de la industria de venta directa 150

100

de 728 empresas en el Momentum Rank . -
# LifeWave aparece en el primer lugar B - - -
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David Schmidt - fundador y CEO desde 2002
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+130 patentes - USPTO En mas de 100 paises
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Business for Home - Momentum Ranks - captura del 10-oct-2026. Es un dato del medio, no
una promesa.
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RECONOCIMIENTOS

Premios y rankings

- A

Momentum Rank

Mayor crecimiento -
Business for Home

Comisiones

Estimado de Business
for Home

Bravo Growth Award
Direct Selling News

BioTech Breakthrough =

Innovacion del ahoen &
células madre

S i S AT

. Fuentes: businessforhome.org (Momentum Ranks, Bravo, ETHOS) - biotechbreakthroughawards.com - revista
i~ | Celebrando LifeWave (2026)
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Solidez

Calificacion - Business
for Home

ETHOS Award
Innovacién de productos




S— iNEA DEL IMPO
LIFEWAVE" N rer—

Mas de 20 afios de innovacion
\_/
Nace LifeWave Dos patentes de EE. UU.
Mas de US$500 mil en su Emitidas por la Oficina
primer mes de Patentes

| OLIMPIADAS
2004-2012 |

Olimpiadas - Llega X39

Nadadores con los parches en . Su “mejor invencidn hasta
las Pruebas Olimpicas; ‘ ‘ la fecha”
medallistas en 2012

Fuente: revista Celebrando LifeWave (2026), cronologia “LifeWave a lo largo de los afios”
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Oficina en Utah
Abre pese ala pandemia
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BioTech Breakthrough

Innovacion del afio en
células madre

20 anos

Sede global y Centro de
bienvenida en Draper, Utah




‘ FUNDADOR Y CEO

" El inventor es quien dirige la empresa
A -

Inventor, desarrollador y titular de las patentes.

e | 20+

concedidas en todo anos de innovacion
el mundo

100+

paises

David Schmidt - Fundador y CEO
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oo " Fuente: revista Celebrando LifeWave (2026), biografia de David Schmidt y “Mas de 20 anos de innovacion”
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BEWAVE

PRODUCTO ESTRELLA

LIFEWAVE

Sencillo Duplicable Emblematico

Un parche, un gesto Facil de ensefar y La innovacion mas
compartir emblematica de
LifeWave

Lanzado al publico en 2018, tras cerca de 10 afos de investigacion.
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Comunicar con el
cuerpo por medio de
la luz

Hallazgo de David Schmidt
| aprincipios de los 2000

No ocurrio de la
noche ala manana

Cerca de 10 anos de
investigacion

CcOMO SE EXPLICA

X39: el poder y la sencillez

El poder de la sencillez
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La innovacion mas
emblematica de

LifeWave
Un fenédmeno mundial -
desde su lanzamiento i’
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Be the Light ' ‘

Compartir la luz y T
propagar el bienestar




N
A ) .
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1 4% de margen de error
en los primeros resultados de los estudios*

) Hipotesis: llegar a 0% o
David estudié cdmo infundir luz en el agua*
T
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Lo logro: agua infundida de luz
Avance patentado en ciencia de la hidratacion
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X20 con un solo botén
Luz, hidrégeno y filtrado en un mismo equipo

- o T N
O indicadores de la sangre con variacién
en solo 15 segundos*
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*Relato del liderazgo; sin estudio publicado en la revista, por confirmar con corporativo. X,0: disponible solo
e EEnLIES




/’RW SED GLOBAL
r raper, Utah, EE. :

100+

paises

Oficinas internacionales

b ’\_._,_;-“.1’-%- EEEE | 3 ' Irlanda - Taiwan - Malasia - Filipinas
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Inaugurada en 2024 junto al Centro de bienvenida

—
- e —— — —
- e

Fuente: revista Celebrando LifeWave (2026), pags. 14-15y 26
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Luz y ciencia |

LIFEW/\/F_\E(@ CUANDO TOCA HABLAR DE CIENCIA

.
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Fototerapia

Uso de luz para bienestar. LifeWave
trabaja en este campo con
fotobiomodulacion. J

CATEGORIA DISTINTA, SEGUN LIFEWAVE




FEWRAVE

Dar para recibir
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Recibimos Compartimos Multiplicamos
para compartir ) para multiplicar | » para transformar vidas
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«De gracia recibisteis, dad de gracia» Mateo10:8
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EL FUNNEL DE LOS FUNNELS

Amor con amor se paga "
T

(A) Pagina de ventas de tu negocio
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5 CRMde clientes i
P deri )
cracer | (O Agenda digital D
_fi — 4

' Gratis Completo

Sin limite de tiempo
—_—

Para empresarios, emprendedores y networkers

Sin periodo de prueba
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; W VEU DOS PAGINAS, UN SISTEMA

r Primero damos, luego conversamos =

Yenny Maritza Mendivelso Angel Yenny Maritza Mendivelso Angel

# LIFEWAVE - X39

Mée procpectos Mdc libertad

jHola! Soy Yenny Descubre nuevas

Maritza Mendivelso posibilidades para tu
Angel bienestar y estilo de

4 Expertoen Duplcaién Digtal vida

Te muestro en 12 pasos simples como tu Pagina Web Personalizada + CRM y

Agenda Gratis atrae prospectos, los organiza en el CRM y convierte cada
conversacion en una oportunidad de negocio. jY te regalo el tuyo! Al final de los 12 iHola! Mi nombre es Yenny Maritza Mendivelso Angel. Soy especialista
pasos podras solicitar tu Pagina Web Personalizada + CRM y Agenda Gratis. Pero en fotobiomodulacién y me apasiona acompanar a personas

es VITAL para que tu pagina funcione para ti, que leas y comprendas cada paso interesadas en conocer tecnologias, herramientas y estrategias
que te muestro a continuacién. jTe espero adentro!

SOLICITA TU PAGINA WEB PERSONALIZADA + CRM Y AGENDA GRATIS
AQUI

Ver cémo funciona ) FOTOBIOMODULACION productos como X39 directamente a través de un Distribuidor Independiente.

innovadoras orientadas al bienestar, el rendimiento personal y un estilo

de vida mas consciente.
Yenny Maritza Mendivelso

Angel disponibles dentro del ecosistema de LifeWave y orientarte para que puedas conocer

Mi propdsito es ayudarte a comprender de una manera sencilla las distintas opciones
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2.9 - La pagina de ventas de tu negocio

."‘

1.9 - Se regala al empresario, emprendedor o networker
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Una verdadera maquina de nuevas conversaciones - o
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\@WHVE El Funnel de los Funnels en accion .
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FASE 1- ATRAER

T —— - X —ak Ve
& FASE 2 - CALIFICAR Y ACOMPANAR

il Regalamos la W, . Respuestas KYC en Prueba con Invitacién ala 2.9
g g3 Link de la encuesta Le llega su correo o 2 s
- | paginade ventas | tu CRM acompafnamiento pagina
. e — wa -

FASE 3 - CONVERTIR FASE 4 - DUPLICAR
TTTT o )

e N -

Descubre nueva
posibilidades para wu
bienestar y estilo de
vida

Bienvenida al
equipo

Link de su
propia pagina

Cita por correo Recordatorio 1 Presentacion
y WhatsApp hora antes LifeWave

> - e

Inscripcion en
LifeWave

Gatillo mental

El embudo hace la atencion y el interés; la sala, la conviccion y el cierre.
S
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r Filosofia + tecnologia + vision
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Filosofia ILUMITREE Tecnologialifcuaus Filosofia de David Schmidt
Dar para recibir 4 Luz del propio cuerpo ‘1} Innovar para servir

Segln la empresa; sin s
& P ! 4 Impacto en vidas, de una en una

Primero damos valor
prometer resultados
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Duplicacic’m digital y bienestar, en un mismo camino

Nuestra filosofia de duplicacién nace de Mateo 10:8
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Descripcion de la empresa y de la organizacion VIVRALUX; no es comunicacion oficial de LifeWave ni
promesa de resultados
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Customer Premium
Hasta 20%

COMPENSACION

Clientes y equipo

personal

Equipo Personal

Desde Manager
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cMe estan pagando mas?

% estimado de las ventas que cada empresa destina a comisiones - 2025

PLAN DE COMPENSACION

Binario y Amway 24%
h o : Herbalife 27.9%
MentorMatching Y i -
Bono Binario: 10-13% sobre el equipo menor ~ USANA 44.2%
segln rango y topes aplicables. . Zinzino 48%
MentorMatching: 20% en primera generacién e —_— 51.5%
desde Director sobre bono elegible del afiliado. . o
Vida Divina 57%
- | .
| Ejemplo MentorMatching LifeWave 60%

20% del bono

~

Limite del dato: estimacién de Business for Home (2025). No es lo que gana cada persona; lo que ganas
depende de tu trabajo.



INCENTIVO VIAJE - CABO SAN LUCAS, MEXICO

Vamonos de viaje

Imagenes ilustrativas de Cabo

Bronce - 75+ pts Plata - 100-124 pts Oro - 125-149 pts 150+ pts
US$500 Estadia +1boleto Estadia + 2 boletos

< = - —

Ejemplo: 16+12+32+10+6 = 76 pts — regalo US$500. El reglamento oficial prevalece.
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BEWAVE

Contenido de valor y una pagina

de interés
Proceso de

aC()mpaﬁamient() Conversacion natural y presentacion
personalizada

AT j

Seguimiento constante a tu nuevo W oad
cliente o socio
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LIFEWAVE®
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PREPARACION ANTE LA IA

Preocupados no es igual a preparados

' & an o9

Accidn Informacion - Red de apoyo

ILUMITREE: herramientas, comunidad y orientacion.
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LIFEWF{\}EU LLAMADO A LATINOAMERICA .
/ .
g Preparemonos para Ser plOHCI’OS '
® ‘ : “
E : Documentar
ane — Reunir un nimero de interesados en los paises aln
ag - no abiertos
¥ e . l -
fﬂ/‘.h /il, o, 2
NN ‘ Comité
N < fy ‘ ¢ ‘_~ " & Una relacion diplomatica con corporativo: transparente, eficaz

y madura

by ¥ \K“ %

\ﬂ = mad

as .

Presencialocal

Representacion juridica, permisos locales, centro logistico y
e f de experiencia

,,' i”‘, A(,/
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Fe y confianza en David Schmidt

Imaginate en la tarima, pionero

Cerca de 1ano y medio de liderazgo en

Conversaciones en curso con corporativo
el proceso

Aviso: esta es una visidn de la propia organizacion, no una comunicacién oficial
de LifeWave.
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TOMA TU DECISION

;Bienestar, negocio
o ambos?

Conversa con quien te invitd. Revisa tus
objetivos, costos y plan.




	No con tu opinión
	Premios y rankings
	Más de 20 años de innovación
	El inventor es quien dirige la empresa
	X39: el poder y la sencillez
	LifeWave X₂O: agua infundida de luz
	Draper, Utah, EE. UU.
	Luz y ciencia
	Dar para recibir
	Amor con amor se paga
	Primero damos, luego conversamos
	El Funnel de los Funnels en acción
	Filosofía + tecnología + visión
	Clientes y equipo personal
	Binario y MentorMatching
	Cabo 2027
	Proceso de acompañamiento
	Preocupados no es igual a preparados
	Preparémonos para ser pioneros
	¿Bienestar, negocio o ambos?

