


Regla 1 · Empieza con una fuente externa

No con tu opinión
Fuente

Business for Home
Medio de referencia de la industria de venta directa

#1 de 728 empresas en el Momentum Rank 

LifeWave aparece en el primer lugar

Ingresos estimados de LifeWave

US$ millones · estimaciones de Business for Home

100

2020

150

2021

320

2022

370

2023

555

2024

581

2025

David Schmidt · fundador y CEO desde 2002 +130 patentes · USPTO En más de 100 países

Business for Home · Momentum Ranks · captura del 10-oct-2026. Es un dato del medio, no 

una promesa.



Reconocimientos

Premios y rankings
#1

Momentum Rank

Mayor crecimiento · 

Business for Home

60%

Comisiones

Estimado de Business 

for Home

AAA+

Solidez

Calificación · Business 

for Home

2025

BioTech Breakthrough

Innovación del año en 

células madre

2024

Bravo Growth Award

Direct Selling News

2018

ETHOS Award

Innovación de productos

Fuentes: businessforhome.org (Momentum Ranks, Bravo, ETHOS) · biotechbreakthroughawards.com · revista 

Celebrando LifeWave (2026)



Línea del tiempo

Más de 20 años de innovación

2004

Nace LifeWave

Más de US$500 mil en su 

primer mes

OLIMPIADAS 

2004 · 2012

Olimpiadas

Nadadores con los parches en 

las Pruebas Olímpicas; 

medallistas en 2012

2013

Dos patentes de EE. UU.

Emitidas por la Oficina 

de Patentes

2018

Llega X39

Su “mejor invención hasta 

la fecha”

2020

Oficina en Utah

Abre pese a la pandemia

2024

20 años

Sede global y Centro de 

bienvenida en Draper, Utah

2025

BioTech Breakthrough

Innovación del año en 

células madre

Fuente: revista Celebrando LifeWave (2026), cronología “LifeWave a lo largo de los años”



David Schmidt · Fundador y CEO

Fundador y CEO

El inventor es quien dirige la empresa
Inventor, desarrollador y titular de las patentes.

200+
patentes 

concedidas en todo 

el mundo

20+
años de innovación

100+
países

Fuente: revista Celebrando LifeWave (2026), biografía de David Schmidt y “Más de 20 años de innovación”



Producto estrella

Sencillo
Un parche, un gesto

Duplicable
Fácil de enseñar y 

compartir

Emblemático
La innovación más 

emblemática de 

LifeWave

Lanzado al público en 2018, tras cerca de 10 años de investigación.

Fuente: revista Celebrando LifeWave (2026), págs. 16-17 y contraportada



Cómo se explica

X39: el poder y la sencillez

Comunicar con el 

cuerpo por medio de 

la luz

Hallazgo de David Schmidt 

a principios de los 2000

No ocurrió de la 

noche a la mañana

Cerca de 10 años de 

investigación

La innovación más 

emblemática de 

LifeWave

Un fenómeno mundial 

desde su lanzamiento

Be the Light

Compartir la luz y 

propagar el bienestar

El poder de la sencillez



Segundo producto estrella

LifeWave X₂O: agua infundida de luz

1
4% de margen de error
en los primeros resultados de los estudios*

2
Hipótesis: llegar a 0%
David estudió cómo infundir luz en el agua*

3
Lo logró: agua infundida de luz
Avance patentado en ciencia de la hidratación

4
X₂O con un solo botón
Luz, hidrógeno y filtrado en un mismo equipo

30
0

indicadores de la sangre con variación 

en solo 15 segundos*

*Relato del liderazgo; sin estudio publicado en la revista, por confirmar con corporativo. X₂O: disponible solo 

en EE. UU.



Sede global

Draper, Utah, EE. UU.

100+
países

Oficinas internacionales

Irlanda · Taiwán · Malasia · Filipinas 

· México · Corea · Japón

Inaugurada en 2024 junto al Centro de bienvenida

Fuente: revista Celebrando LifeWave (2026), págs. 14-15 y 26



Cuando toca hablar de ciencia

Luz y ciencia


Fototerapia

Uso de luz para bienestar. LifeWave 

trabaja en este campo con 

fotobiomodulación.

Categoría distinta, según LifeWave



Nuestra filosofía

Dar para recibir

Recibimos
para compartir

Compartimos
para multiplicar

Multiplicamos
para transformar vidas

«De gracia recibisteis, dad de gracia» Mateo 10:8



El Funnel de los Funnels

Amor con amor se paga

Floristería Panadería

Barbería Coach

 Página de ventas de tu negocio

 CRM de clientes

 Agenda digital

Gratis Completo

Sin período de prueba Sin límite de tiempo

Para empresarios, emprendedores y networkers



Dos páginas, un sistema

Primero damos, luego conversamos

1.ª · Se regala al empresario, emprendedor o networker 2.ª · La página de ventas de tu negocio

Una verdadera máquina de nuevas conversaciones



Ruta de 13 pasos

El Funnel de los Funnels en acción

FASE 1 · ATRAER FASE 2 · CALIFICAR Y ACOMPAÑAR

1 

Regalamos la 
página de ventas

2 

Link de la encuesta

3 

Respuestas KYC en 
tu CRM

4 

Le llega su correo

5 

Prueba con 
acompañamiento

6 

Invitación a la 2.ª 
página

FASE 3 · CONVERTIR FASE 4 · DUPLICAR

7 

Gatillo mental

8 

Cita por correo 
y WhatsApp

9 

Recordatorio 1 
hora antes

10 

Presentación 
LifeWave

11 

Inscripción en 
LifeWave

12 

Link de su 
propia página

13 

Bienvenida al 
equipo

El embudo hace la atención y el interés; la sala, la convicción y el cierre.

 Automático  Acompañamiento personal



Una sola maquinaria

Filosofía + tecnología + visión


Filosofía ILUMITREE

Dar para recibir
Primero damos valor

+


Tecnología LifeWave

Luz del propio cuerpo
Según la empresa; sin 

prometer resultados

+


Filosofía de David Schmidt

Innovar para servir
Impacto en vidas, de una en una

Duplicación digital y bienestar, en un mismo camino
Nuestra filosofía de duplicación nace de Mateo 10:8

Descripción de la empresa y de la organización VIVRALUX; no es comunicación oficial de LifeWave ni 

promesa de resultados



Compensación

Clientes y equipo 
personal

Customer Premium

Hasta 20% 20%

Equipo Personal

Desde Manager 10%



Plan de compensación

Binario y 
MentorMatching
Bono Binario: 10–13% sobre el equipo menor 

según rango y topes aplicables. 

MentorMatching: 20% en primera generación 

desde Director sobre bono elegible del afiliado.

Ejemplo MentorMatching

20% del bono

¿Me están pagando más?
% estimado de las ventas que cada empresa destina a comisiones · 2025

Amway 24%

Herbalife 27.9%

4Life 35%

USANA 44.2%

Zinzino 48%

Immunotec 51.5%

Vida Divina 57%

LifeWave 60%

Límite del dato: estimación de Business for Home (2025). No es lo que gana cada persona; lo que ganas 

depende de tu trabajo.



Incentivo viaje · Cabo San Lucas, México

Cabo 2027

Vámonos de viaje
Imágenes ilustrativas de Cabo

Bronce · 75+ pts

US$500

Plata · 100–124 pts

Estadía

Oro · 125–149 pts

+1 boleto

150+ pts

Estadía + 2 boletos

Ejemplo: 16+12+32+10+6 = 76 pts → regalo US$500. El reglamento oficial prevalece.



Acompañamiento

Proceso de 
acompañamiento

1
Contenido de valor y una página 

de interés

2
Conversación natural y presentación 

personalizada

3
Seguimiento constante a tu nuevo 

cliente o socio



Preparación ante la IA

Preocupados no es igual a preparados


Acción


Información


Red de apoyo

ILUMITREE: herramientas, comunidad y orientación.



Llamado a Latinoamérica

Preparémonos para ser pioneros

Imagínate en la tarima, pionero


1 Documentar

Reunir un número de interesados en los países aún 

no abiertos

2 Comité

Una relación diplomática con corporativo: transparente, eficaz 

y madura

3 Presencia local

Representación jurídica, permisos locales, centro logístico y 

de experiencia

Cerca de 1 año y medio de liderazgo en 

el proceso
Conversaciones en curso con corporativo Fe y confianza en David Schmidt

Aviso: esta es una visión de la propia organización, no una comunicación oficial 

de LifeWave.



Toma tu decisión

¿Bienestar, negocio 
o ambos?

Conversa con quien te invitó. Revisa tus 

objetivos, costos y plan.
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